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Die PlanetHome AG hat sich als Dienstleister mit den Kernbereichen Vermittlung fmmobiten . -
und Finanzierung von Wohnimmobilien etabliert. Mit mittlerweile tiber 50 Biiros Gepruﬂe SICherheIt e

und mehr als 250 Mitarbeitern gehdrt PlanetHome zu den fiihrenden deutschen
Immobilien- und Finanzdienstleistern. Parallel dazu betreibt das Unternehmen
unter www.planethome.de u.a. eine rund 150.000 Immobilien umfassende
Datenbank sowie ein weit reichendes Angebot an Services rund um die Immobilie.
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— Positionierung als erster Ansprechpartner und Kompetenztrager
bei den Zielgruppen
— Steigerung der Sichtbarkeit der PlanetHome AG durch Lieferung von
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— Weitere Verwertung der Immobilien-Trendumfragen von PlanetHome gt
— Dadurch erzielt PlanetHome bei iiberregionalen Medien Prdsenz und wird
zum Thema Immobilien als Experte, Trendanalyst und Mehrwertcontent-
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Konzeption und Durchfiihrung der Exklusiv-Kooperation ,,IMMOBILIEN VERMIT-
TELN-eine Aktion von PlanetHome und Focus-Money“. Im Rahmen einer 5-teiligen
Serie, die wochentlich in Focus-Money erscheint, geben Experten von PlanetHo-
me Informationen zu Anforderungen an Makler, Markttrends und Kundenorientie-
rung bei der Immobilienvermittlung. In den Beitrdgen werden die Ergebnisse der
Immobilien-Trendumfragen von PlanetHome verwertet. Dadurch wird Kompetenz
demonstriert und aktuelle Trendentwicklungen am Markt werden belegt.
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- Regelmé@Bige Veroffentlichungen im Zielmedium Focus-Money

— Erfolgreiche Positionierung als renommierter Inmobilienexperte
- Prominente Sichtbarkeit als Mehrwertcontent-Anbieter
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Ansprechpartner Faktenkontor: Jorg Forthmann,
Tel.: 040 253185-111, E-Mail: Joerg.Forthmann@faktenkontor.de
www.faktenkontor.de
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,»Gute Ideen, innovative Ansdtze, kombiniert mit Erfahrung“

Annette Siragusano, ehem. Leiterin Marketing und Public Relations, PlanetHome



